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FONDS « FASO KUNA-WILI » 

(FKW) 

-------------------------------- 

 
 

 

 

(A remplir par les gestionnaires de crédit ou de portefeuille) 

 

TITRE DU PROJET : ………………………………………………………………………… 

            …………………………………………………………………………… 

 

I) PRESENTATION DU PROMOTEUR  
  

Nom et Prénom (s) ou raison sociale : ………………………………………………………………... 

Sexe : ……………………………………………………………………………………………….… 

Lieu de résidence : ………………………………………………………………………………….… 

Tél. 1 (Whatsapp) : ……………………...Tél 2 :…………………………Tél 3 :…………………… 

Date et lieu de naissance : …………………………………………………………………………….. 

Niveau d’instruction : ………………………………………………………………………………… 

Diplômes obtenus : …………………………………………………………………………………… 

Situation matrimoniale : Marié (e)   Célibataire    Veuf (ve)     Union libre  Divorcé  

Nom, prénom (s), adresse, et profession du conjoint ou de la conjointe : ……………………………. 

………………………………………………………Tél : …………………………………………… 

Nombre d’enfants : …………………………………………………………………………………… 

 

Expériences professionnelles (ou stage) dans le domaine d’activités 

Libellés Lieu  Durée  Période 

 

1 

   

 

2 

   

  

II) PRESENTATION DU PROJET 
 

 

1- Site du projet : 

……………………………………………………………………………………………………. 

 

2- Idée du projet : ………………………………………………………………………………….. 

 

………………………………………………………………………………………………………… 

 

3- Niveau d’exécution du projet : Création                     Extension                        Reprise  

 

4- Date de création ou de reprise : ………………………………………………………………….. 

 

5- Les forces de l’activité : …………………………………………………………………………. 

…………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………… 

6- Les faiblesses de l’activité : …………………………………………………………………….. 

………………………………………………………………………………………………………… 
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7- Forme juridique :  individuel                      collectif (groupement/association/SCOOPS)  

SARL              SAS            Autres      

8- Emploi :  

a) Nombre d’emplois 

                    Sexe                                                 

Types d’emplois  

Homme Femme Total 

Permanent Temporaire Permanent Temporaire Permanent Temporaire 

Emplois existants        

Emplois à créer 

(potentiels) 

      

 

b) Postes occupés par les employés 

  

Poste occupé par 

les employés 

Nombre Salarié déclaré 

à la CNSS 

Salaire mensuel Salaire Total 

     

     

     

     

     

Total     

 

9- Entreprise formalisée ?   

Oui   Non   

 

10- Objectifs du projet (quel(s) problème(s) le projet vise-t-il à résoudre) ? 

…………………………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………… 
11- Résultats attendus : 

…………………………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………… 

 

12- Garanties proposées par le promoteur  

 

 

Nature de la garantie 

 

Références  

 

Date d’acquisition 

Valeur  

estimative  

    

    

    

 

 

IDENTIFICATION DU GARANT 
(Si le garant est différent du promoteur) 

 

Nom, et Prénom : …………………………………………………………………………………….. 

Lieu de résidence (ville & secteur) : ………………………………………………………………….. 

N° de tél. : …………………………………………………………………………………………….. 

Profession : …………………………………………………………………………………………… 

Lieu d’exercice de l’activité : ………………………………………………………………………… 
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III - ETUDE TECHNIQUE 
 

 

1-   Description sommaire de l’activité (expliquer le mécanisme d’approvisionnement, de 

production et de commercialisation) 

…………………………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………… 

 

2 – Utilisation du prêt (à cocher et remplir selon le cas) 

 

- Aménagements des infrastructures     

…………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………… 

 

- Equipements        

…………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………… 

 

- Fonds de roulement (préciser la nature)  

…………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………… 

 

 

IV - ETUDE DE MARCHE 
(Estimation de l’offre et de la demande) 

1- L’offre 
 

a – Tableau de production et / ou de prestation par période  

 

    NIVEAU 

PERIODE 

  

HAUTE FAIBLE 

   

   

 

b- Qui sont vos concurrents ? 

…………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………… 

 

c – Quelle stratégie le promoteur entend-il mettre en œuvre pour défier ses concurrents ?  

…………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………… 

 

d – Situation des  prix des produits les plus vendus 

 

Libellés  Prix du marché  

1  

2  

3  
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2 - La demande 
 

 a - Quelle est la demande potentielle ? ……………………………………………………….. 

………………………………………………………………………………………………………… 

 

b - Quelle  est votre clientèle ? ………………………………………………..……………… 

………………………………………………………………………………………………………… 

 

3 –Estimation du chiffre d’affaires annuel 

 

Libellés  Quantité Prix unitaire Montant Total 

    

    

    

    

    

 
 

V - ETUDE FINANCIERE (Sous Excel) : 
 

1. Coût total du projet (Sous Excel) :  
 

a) Apport personnel : …………………………………………...  soit ……………………..% 

b) Emprunt sollicité au Fonds FKW : ………………………......  soit ………………......... % 

c) Coût total du projet : …………………………………………  soit ………………...100 % 

 

2. Modalités de remboursement 

 
a) Périodicité de remboursement : 

 
Mensuelle    Trimestrielle     Semestrielle   

  

b) Durée de remboursement (souhaitée) : ……………………………………………………….. 

 

c) Délai du différé (souhaité) : …………………………………………………………………... 

 

d) Durée totale de remboursement : ……………………………………………………………... 

 

 

3. Schéma de financement (sous Excel) : 
 

 

Rubriques 

 

Montant 

 

% 

Lieu d’acquisition des 

biens par le promoteur  

 

Apport personnel  

- 

- 

- 

- 

- 
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- 

- 

- 

- 

- 

- 

- 

- 

TOTAL     

Emprunt  

- 

- 

- 

- 

- 

   

    

TOTAL    

4. Compte d’exploitation prévisionnel   
 

                                   ANNEES 

RUBRIQUES 

   

AN I AN II AN III 

Produits 

-  

-  

-  

 

   

TOTAL PRODUITS    

Charges  

-  

-  

- 

- 

 

    

TOTAL CHARGES     

RESULTAT BRUT (produits – charges)    

 

 

5. Avis motivé du gestionnaire de crédit ou de portefeuille 
    

 

………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………... 

 

 



6 
 

Date de la visite de terrain : ................................................................................................. 

 

Date de transmission du dossier par le gestionnaire de crédit ou de portefeuille : ……………. 

 

Nom et prénom du gestionnaire de crédit ou de portefeuille : .................................................... 

 

 

 

Signature 


