FONDS « FASO KUNA-WILI » 5
(FKW) NN ‘E&}

PLAN D’AFFAIRES SIMPLIFIE

(A remplir par les gestionnaires de crédit ou de portefeuille)

TITRE DU PROJE T e

I) PRESENTATION DU PROMOTEUR

Nom et Prénom (S) OU raiSON SOCIAIE & ........ouetii e e e
ST =)
[ LT (ol =] Lo [T [0t PP
Tél. 1 (Whatsapp) © ....coovvevieniiiiinine, Tél2 Tél3
Date et lIeU 08 NAISSANCE : ...\ttt e e e e e et e
NIVEAU A INSIIUCTION © ..ttt ettt ettt e et e e et e et e e e e et e et e
DIPIOMES ODENUS & ...t e
Situation matrimoniale : Marié (e)l] Célibatairel] Veuf (ve)l]  Union libreT! Divorcér

Nom, prénom (s), adresse, et profession du conjoint ou de la conjointe : ...............cccoiiiiiiiinnn.
............................................................... Tel
NOMDBIE A7 N aNtS & Lo

Expériences professionnelles (ou stage) dans le domaine d’activités

Libellés Lieu Durée Période

1) PRESENTATION DU PROJET

1- Site du projet :

3- Niveau d’exécution du projet : Création [ Extension [J Reprise [
4- Date de Création OU e FB P ISE & ...ttt

SR D (o) (oo ¢ (o A 115 A LT




7- Forme juridique : individuel ]

SARL SAS[O0  Autres []

8- Emploi :
a) Nombre d’emplois

collectif (groupement/association/SCOOPS) []

Sexe

Homme

Femme

Total

Types d’emploi Permanent | Temporaire

Permanent | Temporaire

Permanent | Temporaire

Emplois existants

Emplois a créer
(potentiels)

b) Postes occupes par les employés

Poste occupé par Nombre
les employés

Salarié déclaré
ala CNSS

Salaire mensuel | Salaire Total

Total

9- Entreprise formalisée ?

Oui Non []

10- Objectifs du projet (quel(s) probléme(s) le projet vise-t-il a résoudre) ?

12- Garanties proposées par le promoteur

Nature de la garantie

Références

Date d’acquisition

Valeur
estimative

IDENTIFICATION DU GARANT

(Si le garant est différent du promoteur)

N O, B PN O & L
Lieu de résidence (Ville & SECIEUI) & ... .ot e
N B BB, o
(0] 1Ry (o] o
Lieu d’eXercice de IactiVite & ..ottt e




111 - ETUDE TECHNIQUE

1- Description sommaire de [’activité (expliquer le mécanisme d’approvisionnement, de
production et de commercialisation)

IV - ETUDE DE MARCHE

(Estimation de I’offre et de la demande)

1- L’offre

a— Tableau de production et / ou de prestation par période

IVEAU
PERIODE HAUTE FAIBLE

b- Qui sont vos concurrents ?

d — Situation des prix des produits les plus vendus

Libellés Prix du marché




2 - La demande

a- Quelle est lademande potentielle ? ... ..o

3 —Estimation du chiffre d’affaires annuel

Libellés Quantité Prix unitaire Montant Total

V - ETUDE FINANCIERE (Sous Excel) :

1. Codt total du projet (Sous Excel) :

a) Apportpersonnel @ ... ..., 0] | A %
b) Emprunt sollicité au Fonds FKW @ ... SOIt i %0
c) Colttotal duprojet: .......oooviiniiiiii e, SOIt ..o, 100 %

2. Modalités de remboursement
a) Périodicité de remboursement :

Mensuelle (] Trimestrielle [] Semestrielle [_]
b) Durée de remboursement (SOUNAITEE) : .........oiiririii e
c) Délai du différé (SOUNAIt) @ ... ...

d) Durée totale de rembourSEMENt & ... ... ..ottt

3. Schéma de financement (sous Excel) :

Lieu d’acquisition des
Rubrigues Montant % biens par le promoteur

Apport personnel




TOTAL

TOTAL

4. Compte d’exploitation prévisionnel

ANNEES
RUBRIQUES AN | AN II AN 111

Produits

TOTAL PRODUITS

Charges

TOTAL CHARGES

RESULTAT BRUT (produits — charges)

5. Avis motivé du gestionnaire de crédit ou de portefeuille




Date de [a VISITE e TEITAIN & ...ccuiiiiiiic e e e
Date de transmission du dossier par le gestionnaire de crédit ou de portefeuille : ................

Nom et prénom du gestionnaire de crédit ou de portefeuille : ..o,

Signature



